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„Fixe Transaktionskosten, klares Reporting, optimalerweise nur ein Ansprechpartner“

„Sich nicht zu schade sein, wichtige Wegmarken (einschließlich Timing) gerade auch dann kurz vorab mit den 

Anwälten abzustimmen, wenn es im Prozess hektisch wird.“

„Bessere und frühzeitigere Einbindung in die Kommunikation mit dem Mandanten“

„Partei-Berater, nicht "Makler" sein. Realistischer kommunizieren.“

„So sprechen, dass es alle verstehen, insbesondere der Kunde und beim Preis realistisch bleiben!“
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„Bei der Auswahl von Bietern nicht bestimmte Bieter wegen eigener Vorteile benachteiligen. Verkäufern und 

Käufern nicht unterschiedliche Versionen vermitteln, um den Druck aufrechtzuerhalten“.

„Bitte weniger Status-Calls gegen Ende der Transaktion...“

„Klare Aufgabenteilung, die dann strikt beachtet wird. M&A-Berater soll KOMMERZIELLE Modelle mit Mdt. 

besprechen und den Mdt. nur in dieser Hinsicht beraten. Bei SPA-Verhandlung dann nur noch im Hintergrund. 

Falls M&A-Berater sich zu sehr in Transaktion einmischt, wird das Ergebnis für den Mdt. schlechter.“ 

„Bessere Absprache mit den anwaltlichen/steuerlichen Beratern und weniger Profilierungssucht, dafür aber 

Kenntnis des Deals.“

„Dass sie vertrauen und wissen, dass Anwältinnen sehr gut Mathe können und auch nachrechnen.“ 
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Berlin

Kurfürstendamm 32

10719 Berlin

T +49 30 88 00 97-0

F +49 30 88 00 97-99

Chemnitz

Weststraße 16

09112 Chemnitz

T +49 371 38 203-0

F +49 371 38 203-100

Düsseldorf

Georg-Glock-Straße 4

40474 Düsseldorf

T +49 211 600 55-00

F +49 211 600 55-050

Frankfurt

Goetheplatz 5-7

60313 Frankfurt am Main

T +49 69 975 61-0 

F +49 69 975 61-200

Hamburg

Neuer Wall 63

20354 Hamburg

T +49 40 35 52 80-0

F +49 40 35 52 80-80

Köln

Magnusstraße 13

50672 Köln

T +49 221 20 52-0

F +49 221 20 52-1

München

Prinzregentenstraße 48

80538 München

T +49 89 540 31-0

F +49 89 540 31-540

Stuttgart

Königstraße 45

70173 Stuttgart

T +49 711 22 04 579-0

F +49 711 22 04 579-44

Zürich

Bahnhofstrasse 69

8001 Zürich/Schweiz

T +41 44 200 71-00

F +41 44 200 71-01

www.heuking.de

Vielen Dank

für Ihre Aufmerksamkeit
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