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Unsere Überzeugung

„In einer global vernetzten Wirtschaft führen 

internationale Transaktionen zu mehr 

Wachstum, Effizienz und Innovation – weit 

über die Grenzen nationaler Märkte hinaus.“
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Outbound M&A 1) 

1) Quelle: Mergermarkets
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OUTBOUND (Zahlen basierend auf 2024)

• Die 10 wichtigsten Länder machen 72 % aller Transaktionen aus.

• 55 % der Transaktionen werden innerhalb EU durchgeführt; mit 

CH und UK sind es 72% innerhalb Europas

• 16 % allein in die USA – womit die USA das wichtigste 

Einzelzielland sind.

• Das Vereinigte Königreich ist 2024 mit einem Anteil von 9 % das 

zweitgrößte Zielland.

• .12 % der Transaktionen entfallen auf den Rest der Welt.
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INBOUND (Zahlen basierend auf 2024)

• Die 10 wichtigsten Länder machen 74 % aller Transaktionen aus.

• 49 % der Käufer kommen aus der EU; mit CH und UK sind es 65 %

aus Europa.

• 21 % der Käufer kommen aus den USA – damit sind die USA das mit 

Abstand wichtigste Käuferland.

• Das Vereinigte Königreich ist 2024 mit einem Anteil von 11 % das 

zweitgrößte Käuferland.

• 14 % stammen aus dem Rest der Welt.
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Schlüsselfaktoren für erfolgreiche SM-CAP cross-border Transaktionen

Internationales Verhandlungsgeschick

Starke lokale Partner und Berater 

Sorgfältige Due Diligence

Grundverständnis für die rechtlichen 

Rahmenbedingungen und Besonderheiten 

der einzelnen Länder

Transparente Kommunikation

Kulturelle Erfahrung und Kompetenz

Internationale Verhandlungen sind oft langwieriger und komplexer, nicht nur sprachlich, sondern auch im Sinne von 

Kontext und Bedeutung. Es gilt die Balance zwischen Durchsetzungsvermögen und Beziehungspflege auf 

internationalem Parkett zu halten.

Unterschiede in Geschäftskultur, Kommunikationsstil und Entscheidungsprozessen sollten früh erkannt und aktiv 

gemanagt werden. Erfolgreiche Post-Merger-Integration (PMI) hängt stark von klarer Planung und Kommunikation ab –

insbesondere bei kulturellen Unterschieden.

Gründliche Analyse des Zielunternehmens (Finanzen, Recht, Steuern, Markt) ist bei internationalen Deals 

besonders entscheidend.

Rechtliche, steuerliche und finanzielle Strukturierung muss länderübergreifend optimiert und 

rechtssicher gestaltet sein.

Experten vor Ort bringen Marktkenntnis, Kontakte und helfen bei Regulierungsfragen.

Vertrauen durch offene, konsistente Kommunikation mit allen Stakeholdern – intern wie extern – aufbauen.

6. Zusammenfassung

§

Politische, wirtschaftliche und rechtliche Risiken im Zielland müssen erkannt und abgesichert werden.Risikomanagement & Compliance

Translink zählt zu den Vorreitern im grenzüberschreitenden M&A zwischen Europa und den USA für den 
Mittelstand. In über fünf Jahrzehnten haben wir eine wirklich internationale Organisation aufgebaut.
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AFRIKA

Südafrika

OCEANIEN

Australien

ASIEN

China
Indien
Israel
Japan
Singapur

EUROPA

Deutschland
Italien
Österreich
Belgien
Dänemark
Spanien
Finnland
Frankreich
Norwegen
Niederlande
Polen
Portugal
Schweden
Schweiz
Türkei
Vereinigtes Königreich

AMERICAS

USA
Brasilien
Chile
Kolumbien
Mexiko
Peru
Uruguay

Einzigartige, voll integrierte, globale Gruppe im
mittleren Marktsegment. Unsere Größe,
Reichweite und unser lokales Wissen nutzen
wir, um unsere Kunden dort zu unterstützen, wo
sie uns brauchen. Unsere Niederlassungen
werden durch ein cloudbasiertes System für
Dateimanagement, Projektmanagement und
Arbeitsabläufe unterstützt, um einen
gemeinsamen Ansatz und ein einheitliches
Serviceniveau zu fördern und durchzusetzen.
Unsere Kunden haben einen einzigen
Dienstleister, egal wo auf der Welt sie tätig
sind.

420+ 
M&A-Berater auf der 
ganzen Welt

+30%

1972

~35 Länder

der Transaktionen
sind CROSS-BORDER

Mehr als 50 
Jahre 
erfolgreiche
Transaktions-
begleitung

Translink CF 
in Zahlen

UNSER 
INTERNATIONALER 
FUSSABDRUCK

2. TRANSLINK CORPORATE FINANCE
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Unser Team in Deutschland 

Bremen

Unser deutsches Team, das an 4 Standorten vertreten ist, verbindet umfassende M&A-Erfahrung mit einer 
starken operativen Expertise.

2. TRANSLINK CORPORATE FINANCE

Frankfurt

Köln
Berlin
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We get your deal done - ist unser Anspruch und Motto.

Unsere Alleinstellungsmerkmale

UNTERNEHMERISCHER 
SPIRIT

INTERNATIONALER 
FUSSABDRUCK

SEKTORSPEZIFISCHES 
FACHWISSEN 

PARTNER AUF 
AUGENHÖHE

2. TRANSLINK CORPORATE FINANCE
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12© ALLE RECHTE VORBEHALTEN

MÄRZ 2023

SCHWEDEN | DEUTSCHLAND

Berater des Verkäufers

akquiriert

HEALTHCARE

Zuletzt abgeschlossene Transaktionen mit deutscher Beteiligung
Wir unterstützen Kunden aus diversen Branchen - vom mittelständischen Unternehmen bis zum 
Global Player

JULI 2022

DEUTSCHLAND

Berater des Käufers

akquiriert Anteile an

PROFESSIONAL SERVICES

JUNI 2022

SPANIEN | DEUTSCHLAND

Berater des Käufers

akquiriert

PROFESSIONAL SERVICES

JULI 2022

IRLAND | DEUTSCHLAND

Berater des Verkäufers

akquiriert

PROFESSIONAL SERVICES

AUGUST 2022

DEUTSCHLAND

Berater des Verkäufers

akquiriert

EDUCATION

von

FEBRUAR 2023

SPANIEN | DEUTSCHLAND

Berater des Käufers

akquiriert

PROFESSIONAL SERVICES CONSUMER GOODS

DEZEMBER 2022

DEUTSCHLAND | SPANIEN

Berater des Verkäufers

akquiriert

  

APRIL 2023

DEUTSCHLAND | USA

Berater des Käufers

akquiriert

INDUSTRIALS

MAI 2023

DEUTSCHLAND

Berater des Käufers

EDUCATION

akquiriert

ein Portfoliounternehmen von

JUNI 2023

DEUTSCHLAND | ARGENTINIEN

Berater des Verkäufers

akquiriert

INDUSTRIALS

SCHWEDEN | DEUTSCHLAND

Berater des Käufers

ENVIRONMENT

akquiriert

ein Portfoliounternehmen der

OKTOBER 2023

OKTOBER 2022

DEUTSCHLAND | FINNLAND

Berater des Verkäufers

akquiriert

EDUCATION

JANUAR 2023

DEUTSCHLAND

Berater des Verkäufers

akquiriert

HEALTHCARE

DEUTSCHLAND

Berater des Verkäufers

INDUSTRIALS

Fusion der operativen 
Aktivitäten und Gründung der 

Packaging Alliance Europe S.A.

JUNI 2023

DEUTSCHLAND

Berater des Verkäufers

INDUSTRIALS

akquiriert

OKTOBER 2023

DEUTSCHLAND

Berater des Käufers

INDUSTRIALS

akquiriert

DEZEMBER 2023

MÄRZ 2024

DEUTSCHLAND

Berater des Käufers

akquiriert 90% in

IT

MARCH 2024

DEUTSCHLAND

Berater des Verkäufers

akquiriert 50% in

IT

ein Portfoliounternehmen von

MÄRZ 2024

DEUTSCHLAND

Berater des Verkäufers

akquiriert

TMT

von

JULI 2024

Berater des Käufers

ein Portfoliounternehmen von

AUTOMOTIVE

akquiriert

TAIWAN | DEUTSCHLAND

Foxconn Interconnect Technology

JULI 2024

Berater des Verkäufers

FOOD

akquiriert eine
Mehrheitsbeteiligung an

DEUTSCHLAND | NIEDERLANDE

JULI 2024

Berater des Käufers

CONSUMER STAPLES

ein Portfoliounternehmen von

DEUTSCHLAND 

akquiriert

DEUTSCHLAND

Berater des Verkäufers

INDUSTRIALS

akquiriert

FEBRUAR 2024

Willy Kausch 
Beteiligungsgesellschaft 

mbH

DEZEMBER 2022

DEUTSCHLAND

Berater des Verkäufers

ein Portfoliounternehmen der

MEDIA AND COMMS

JULI 2023

USA | DEUTSCHLAND

Berater des Käufers

HEALTHCARE

akquiriert

ein Portfoliounternehmen von

NOVEMBER 2024

akquiriert

Berater des Verkäufers

eine Geschäftseinheit von

Healthcare

FEBRUAR 2025

DEUTSCHLAND

akquiriert

Berater des Käufers

INDUSTRIALS

FEBRUAR 2025

acquiriert

Berater des Käufers

INDUSTRIALS

DEUTSCHLAND | USA

JANUAR 2025

Berater des Käufers

acquiriert

PROFESSIONAL SERVICES

DEUTSCHLAND | SPANIEN FRANKREICH | ÖSTERREICH



Argentina | Australia | Austria | Belgium | Brazil | Chile | China | Colombia | Denmark | Finland | France | Germany | India | Israel | Italy | Japan | Mexico
The Netherlands | Norway | Peru | Poland | Portugal | Singapore | South Africa | Spain | Sweden | Switzerland | Turkey | UK | Uruguay | USA

WE  G E T  YO UR  D E A L  D O NE

translinkcf.com |
translinkcf.de  |

bremen@translinkcf.de berlin@translinkcf.de frankfurt@translinkcf.de koeln@translinkcf.de

https://www.translinkcf.com/
https://www.linkedin.com/company/translink-corporate-finance/
https://www.translinkcf.de/
mailto:bremen@translinkcf.de
mailto:berlin@translinkcf.de
mailto:frankfurt@translinkcf.de
mailto:koeln@translinkcf.de
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