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Pleitewelle oder normalisierung des insolvenzgeschehens?
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Firmenpleiten auf 10-Jahres-Hoch

Die Zahl der insolventen Unternehmen in 
Deutschland hat 2025 den höchsten Stand seit mehr 
als zehn Jahren erreicht. 

„Viele Betriebe sind hoch verschuldet, kommen 
schwer an neue Kredite und kämpfen mit strukturellen 
Belastungen wie Energiepreisen oder Regulierung. 

Das setzt vor allem den Mittelstand unter massiven 
Druck und bricht auch vielen Betrieben das Genick“, 
sagt Patrik-Ludwig Hantzsch, Leiter der Creditreform 
Wirtschaftsforschung.
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HErausforderungen eines Asset Finanzierers 
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• Ratings haben sich kontinuierlich verschlechtert

• Zunehmend volatile Objektpreise im Verwertungsfall

• Wegfall von Abnahmeländern

  (USA wegen Zöllen, andere Länder setzen verstärkt auf neue Maschinen)

• Verwertungsdruck aufgrund Einstellung des Geschäftsbetriebs                           
(selbst größere Unternehmen werden nicht mehr fortgeführt)

➢ Folglich muss der Asset Finanzierer in diesem Fall ein erhöhtes Risiko berücksichtigen
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Asset Backed Leasing (ABL) - Zielgruppe
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• Kern- oder Sprunginvestition

• Schwache wirtschaftliche Verhältnisse des Kunden 

• Sanierung, Restrukturierung, Insolvenz (Turnaround bestenfalls abzusehen)

• Neugründung

• Ausgründung (Carve-out)

• Mergers & Aquisitions

• Kunde hat sein max. Engagement bei der Hausbank ausgeschöpft.

• Kunden aus den Branchen Automotive, Metall- und Anlagenbau, kunststoffverarbeitende Industrie, 
Recycling, Druck, Nahrungsmittel, Holzbe- und –verarbeitung

• Ebenfalls möglich: Sale and lease back zur Liquiditätsbeschaffung
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Industrie zeigt erste Erholungssignale
Leasing in zeiten wirtschaftlicher unsicherheit
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Positiv stimmen die jüngsten Signale aus der 
deutschen Industrie. 

Nach einem anhaltenden Abschwung seit 2018 
zeigt sie Anzeichen einer Bodenbildung, ihre 
Aufträge wuchsen zuletzt überraschend so stark wie 
seit zwei Jahren nicht mehr. 

Dabei spielten vor allem Großaufträge aus dem 
Rüstungsbereich eine wichtige Rolle.
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MITTELSTAND IN DER TRANSFORMATION
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• Personalnot: Hohe Nachfrage nach Automatisierung

• Automotive: Langfristig sinkende Bedeutung, 
Umorientierung vieler Zulieferer

• Megatrend Rüstung / Defence: Über das 
Sondervermögen hinaus aufgrund geopolitischer 
Herausforderungen

• Aufwuchs konventioneller Streitkräfte in Europa 
(Massenheer / Wehrpflicht)

• Rückkehr zur Lagerung großer Ersatzteil- und 
Munitionsbestände

• Speziell Deutschland: Export von Rüstungsgütern
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Bonitätsunabhängige Objektfinanzierungen – 
Strategien und Chancen in der Zeit multipler 
Krisen und tiefgreifender Umbrüche (#5)

Zu Gast: Thomas Fuchs und Sebastian Bergmann
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Asset Backed Leasing – Rahmenbedingungen 
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• Investition in werthaltige Standard-Objekte (Maschinen, Produktionsanlagen, Fertigungsstraßen) – 
grundsätzlich keine rollenden Einheiten und Baumaschinen

• Plausibles Geschäftsmodell & keine drohende Zahlungsunfähigkeit 

• Plan- und Liquiditätszahlen (bestenfalls IdW S6 Gutachten oder vergleichbar)

• Bei Sale-and-Lease-Back: Nachweis lastenfreies Eigentum 

• Bestätigung WP 

• Freigabeerklärung Hausbanken 

• Vermieterpfandfreigabe 
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